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Danstoutesles système  juridiques,les  caractéristiques  fondamentale  du  

contrat est  l’existenced’unaccord, cet  accord  peut  se  former en  un  instant  de  
raison, par  la seule rencontre  d’une offre et d’uneacceptation. C’est le cas de 
plusieurs contrats. 

Mais parfois les parties peuvent faire précéder la conclusion d’une phase de 
négociation, au cours de laquelleelles discutent et précisent les modalités de la 
convention projetée. La proposition initiale  peut donc êtreséparé de la conclusion 
effectue  par une périodeprécontractuelle plus ou moins longue. 



12                      الثاني العدد– جوان20151436شعبان 

Dansla phase  précontractuelle ,les  parties ne  sont  liées  par  aucun  
contrat,et pourtant  elles  peuvent dans   certaines  circonstances  êtreresponsables 
.Nous savons que la fin heureuse d’unenégociation est la conclusion d’uncontrat. 
Toutefois,  si pendant lanégociation les relation entre partenaires sont rompues en 
raison d’un agissement unilatérald’une partie surgit un blocage du a ce  qu’ une 
volonté discordante postérieure  -la  fin  unilatérale des négociations  se  substitue  a 
une  volonté  concordante antérieure-la  relation de négociation. 
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