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 :ملخص
حيث تعد ىذه  ،القيمة القانونية لخطابات النوايا الدرتبطة بدفاوضات التجارة الدوليةيهدؼ ىذا البحث إلى تبياف 

يع الدسائل الدتعلقة تشتمل على رغبة الأطراؼ الدتفاوضة لاتفاؽ لضو جم أنهاخطوة لضو العقد النهائي ذلك الخطابات 
و من ثم يثبت الجدية في السعي لضو إعداد و إبراـ العقد النهائي، فخطابات النية  ، بالصفقة التي بذري الدفاوضات بشأنها

حوؿ مسألة من مسائل  اتفاؽبسهيدية، فقد تتضمن ىذه الخطابات  اتفاقاتىي لرموع الوثائق و الدستندات التي تتضمن 
  .كما قد تكوف ىذه الخطابات عبارة عن دعوة للدخوؿ في مفاوضات،  و مستقبلاالعقد الدراد إبرام
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تي ف القيمة القانونية لخطابات النوايا و ذلك بحسب صياغة كل خطاب و العبارات و الألفاظ البزتلىذا و 
الذدؼ منو إبراـ  ملزمة و قد تكوف غتَ ملزمة، فإذا تبتُ أف صياغة الخطاب اتالخطاب يتضمنها و من ثم فقد تكوف ىذه

ليس ضحة و غامضة و تتًتب عليو الدسؤولية العقدية، أما إذا كانت صياغة الخطاب غتَ واالعقد النهائي فإف يعتبرا عقدا و 
 الدسؤولية العقدية.غتَ لزددة فإف الخطاب يكوف لررد تعهد أخلاقي لا يتًتب عليو لذا مفهوـ قانوني و 
 الاتفاقات التمهيدية؛ خطابات النية؛ مرحلة الدفاوضات؛ عقود التجارة الدولية :كلمات مفتاحية

Abstract: 

The aim of this research is to demonstrate the legal value of letters of intent 

associated with international trade negotiations. Intent letters are a set of documents 

and documents that include preliminary agreements, as the copies of these letters go 

beyond that they aim to conclude an agreement on some issues of the final contract to 

be concluded, as it may be These letters are just an invitation to enter into 

negotiations 

The letters of intent associated with negotiations of international trade contracts 

may take the rule of the contract, and that if their formulation is clear and shows that 

the purpose of the speech is to conclude the final contract, these letters may be 

merely a moral undertaking and do not entail contractual responsibility, and that if 

the formulation These letters are unclear, unspecified, vague and have no legal 

concept 

 Keywords:  
International trade contracts; The negotiation stage;  Letters of intent;  Introductory 

agreements  

  مقدمة: 
نظرا للازدياد حجم الدعاملات التجارية الدولية و تعقيدىا إزدات الحاجة إلى استخداـ و استعماؿ الكثتَ من 

بالعقود الكبتَة كعقود نقل التكنولوجيا، إذ أف الاتفاؽ  الأمرالوثائق بتُ الدتفاوضتُ قبل انعقاد العقد لاسيما إذا تعلق 
 .ئاات الصفحاتحوؿ ىذه العقود يتطلب كتابة عقد بد

و العلة من ذلك ىو بزوؼ الأطراؼ من الدخاطرة و الدخوؿ في التعاقد، لشا يدفع إلى الرغبة في وضع حد لذذا 
التخوؼ بإصدار وثائق تهدؼ إلى إرضاء الجانبتُ، كما ترفع من فعاليات الدفاوضات بشأف العقد النهائي وتفادي تضيع 

 .الوقت و الجهد
التي سادت ميداف الدفاوضات السابقة على التعاقد لصد خطابات النوايا، فقد نشأت  و لعل أبرز ىذه الوثائق

، برت مقتضيات التجارة الدولية و ما تستلزمو من ضرورة توفتَ الثقة و 1خطابات النوايا في القوانتُ الالصلوسكسونية 
 .2في ظل القوانتُ اللاتينية  حسن النية في التعامل، فكاف من الصعب تقبل فكرة خطابات النوايا فور ظهورىا

فظهرت خطابات النوايا في نطاؽ فكرة الدستندات قبل التعاقدية التي تبرز في مرحلة الدفاوضات باعتبارىا حلقة من 
حلقات الدفاوضات، بحيث ظهرت الحاجة إلى بررير ىذه الخطابات عند التفاوض بشاف العمليات الضخمة مثل عقود 
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سيما فيما يتعلق بالطائرات الددنية و الحربية و التنقيب عن الدعادف و استخراجها من باطن الأرض التوريد الطويلة الددة لا
 .و كذا نقل التكنولوجيا الحديثة  أو البحر

و من ثم برزت فكرة خطابات النوايا لتميز التعامل التجاري الذي يجري بتُ أطراؼ التفاوض، بهدؼ تنظيم 
الاتفاؽ عليها عند التفاوض لشا يوفر الثقة و الأماف لراغب التعاقد، و بالتالي تشجيع و رصد كل خطوة يتم   التعاقد 
 .3و الاستثمارات الدولية و الوطنية على حد السواء         التجارة 

فموضوع خطاب النوايا لو بالغ الأهمية، ذلك أنو موضوع جديدا نسبيا بالنسبة لفقو القانوف غذ أنو يثتَ الكثتَ من 
ؿ، كما أنو موضوع لم يتم التطرؽ إليو من قبل الفقو العربي بصفة شاملة، ففي الغالب لصد الفقو قد تطرؽ إلى الجد

 موضوع خطابات النية بصفة عرضية، و ذلك عند دراستهم لدرحلة الدفاوضات.
      التجارة الدوليةفالذدؼ من ىذا البحث ىو تسليط الضوء على الآثار القانونية الدتًتبة على تصرفات الدتعاملتُ في

و بالتالي قد يساىم ىذا البحث و لو بصفة جزئية إلى تطوير القانوف الوطتٍ الذي كاف غامضا و مبهما فيما يتعلق 
 بدوضوع خطاب النية.

الاستعمالات الحديثة لخطابات النوايا قد بذاوزت النطاؽ التفاوضي، بحيث أصبح يطلق على ىذه الخطابات  إف
الدنهج على  اعتمدنا، لذلك و خطاب الثقة و خطاب الدسؤولية خطاب الطمأنة و خطاب الدعمتسميات أخرى ك

ليشمل حتى بياف  امتدالدقارف ذلك أف بحثنا ىذا لم يقتصر على بياف موقف الدشرع الجزائري من ىذه الخطابات، بل 
تمدنا على الدنهج الاستقرائي و ذلك موقف التشريعات الدقارنة كالقانوف الإلصليزي و الأمريكي و الفرنسي، كما اع

 .باستقراء الحلوؿ التي أقرىا كل من الفقو و القضاء
ما مدى إلزامية خطابات النية المقترنة : و بناءا على ذلك و نظرا لأهمية الدوضوع نطرح الإشكاؿ الأتي

 ؟ بمفوضات التجارة الدولية في مواجهة الأطراف المتفاوضة
أف نتطرؽ إلى مبحثتُ، سنحدد في الدبحث الأوؿ مفهوـ ىذه الخطابات و  ارتأينا ةيالإشكالوللإجابة على ىذه 

طابات النوايا سنتحدث فيو عن القوة الدلزمة لخ ذلك بتعريفها و ذكر خصائصها و كذا تبياف صورىا، أما الدبحث الثاني
 .لذاقي إلى منزلة العقد أو أنها لررد خطابات لا قيمة قانونية تفي ما إذا كانت تر 

 المبحث الأول: مفهوم خطابات النوايا 
إف الحقائق التي توصل إليها الباحثوف حوؿ خطابات النوايا تضع الدعتٌ الأصلي لذا، و ذلك باعتبارىا تعبتَ عن 

ؼ نوع من أنواع الاتفاقات السابقة على التعاقد، بل إنها قد تتجاوز ذلك لتصل إلى التعبتَ عن الإرادة الباتة من قبل الطر 
   .الذي أصدرىا إيجابا كانت أو قبولا

تتناوؿ مواضيع شتى يتعذر الربط بينهما لاستخلاص لزور تتمركز  أنهالستلفة ذلك  ؿشكاإف لخطابات النوايا أ
 .5تسمية خطابات النوايا ىي تسمية غتَ جامدة لأنها تأخذ أسماء و صور متعددة  أف، كما 4حولو ىذا الخطابات 

ؾ غموض و تناقض لدا يستخدمو المحرروف لخطابات النوايا من ألفاظ و مصطلحات و هناف و فضلا عن ذلك
عبارات لشا يلقي على عاتقنا عبئاا كبتَة في سبيل التعرؼ على الحقيقة القانونية التي تكمن وراء كل خطاب من 
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ىذا و تتعد  ، القانوفمن أناس غتَ متخصصتُ في و أف غالبا ما لصد ىذه الخطابات يتم برريرىا   الخطابات، خاصة 
أغراض و معاني خطابات النوايا فقد تقتصر على التعبتَ إجمالا دوف التطرؽ لأي تفصيلات فنية أو قانونية، و قد تقوـ 

 .6بتحديد المحاور التي تم الاتفاؽ عليها، كما أنها قد تقوـ بتحديد الأعماؿ أو الأعباء التي يتعتُ على الطرفتُ القياـ بها 
نقسم ىذا الدبحث إلى مطلبتُ، سنحدد في الدطلب الأوؿ معتٌ خطابات النوايا، أما الدطلب الثاني و عليو س

 سنبتُ فيو صور خطابات النوايا
 النية اتالمطلب الأول: تحديد معنى خطاب

إف التشريعات الدقارنة لم تعرؼ خطابات النوايا، الأمر الذي أدى بالفقو الدقارف أف يختلف حوؿ تعريف ىذه 
لخطابات، ذلك أنها تتضمن أشكالا متعددة يصعب حصرىا، ىذا و أصبحت الاستعمالات الحديثة لخطاب النوايا لا ا

تقتصر على النطاؽ التفاوضي، بل بستد لتشمل حتى فيما يتعلق بالحصوؿ على الائتماف، فقد شاع استخداـ خطابات 
، إلا أنو لم يعرؼ خطاب النوايا بهذا الدعتٌ 1960كي منذ سنة النوايا لحصوؿ على القروض البنكية في المجاؿ الدالي الأمري

في أوروبا إلا حديثا، حيث تأكد ظهور  بصفة خاصة منذ الحكم القضائي الصادر عن لزكمة باريس بتاريخ 
25_03_1979 7. 

بتُ فيو أىم و عليو سنقسم ىذا الدطلب إلى فرعتُ، سنعرؼ في الفرع الأوؿ خطابات النوايا، أما الفرع الثاني سن
 .صور خطابات النوايا

 النية  ات: تعريف خطابالأولالفرع 
    قد يصعب تعريف خطابات النوايا تعريفا دقيقا، غذ أف السبب في ذلك ىو كثرة الاصطلاحات التي تطلق عليها 

غتَ رجاؿ القانوف  ، كما قد يكمن السبب في اف لزرري الخطاب أنفسهم قد يكونوا من 8و كثرة العبارات الدستعملة فيو 
كالدهندستُ و التقنيتُ، و من ثم فتحرير الخطاب من ىؤلاء يؤدي إلى خلوه من الدقة و بالتالي احتمالو عدة تأويلات 

 .9فيما يتعلق بالتكيف القانوني لذذا الخطاب 
ل إليو قبل اختلف الفقو حوؿ برديد معتٌ خطابات النوايا، فمنهم من يعرفها على أنها اتفاؽ مبدئي يتم التوص

 .10إبراـ العقد النهائي، بحيث يتعلق ىذا الاتفاؽ بتنظيم عملية التفاوض 
الفهم الدبدئي لطرؼ أو  أوو منو فخطابات النوايا ىي كل وثيقة مكتوبة قبل العقد النهائي تعكس الاتفاقات 

صادرة من شركة بسلك مساهمة ، إذ أنها عبارة عن وثيقة 11أكثر من أطراؼ التعاقد التجاري للدخوؿ في عقد مستقبلي 
في شركة أخرى لفائدة البنك الذي يدنح ائتماف لذذه الشركة، بحيث تطمئان الشركة الأـ مصدرة الخطاب البنك بعبارات 

 .و متعددة على الالتزاـ الذي تعهد بو الفرع في مواجهتو         لستلفة
 الغالب أسهم الفرع لفائدة الغتَ، و على ذلك و ىذا يعتٍ أف خطاب النية يصدر عن الشركة الأـ التي بسلك في

يدكن تعرفو على أنو كل مستند موجو من شركة الأـ إلى الغتَ مانح الائتماف يضمنو صاحبو بقصد طمأنة الغتَ على 
 .12الوضع الدالي للشركة الفرع 
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ص موسر سواء  و فريق أخر من الفقو  يعرؼ خطاب النوايا على انو خطاب مرسل إلى شخص بدقتضاه يقوـ شخ
معنوي بتعزيز الثقة في الددين الدراد منحو الائتماف من جانب شخص أخر سواء كاف طبيعي أو معنوي بأف  أوكاف طبعي 

يعلن في عبارات عامة مطمئانة بأنو سيقوـ عند الضرورة بدساعدة الددين إذا تعرض لصعوبات مالية أو في العتاد، أو 
 .13د الضرورة يضمن ببساطة أنو سيوفي بالتزامو عن

و فضلا عن ذلك فهناؾ من يعرفها على أنها مستند يرغب الأطراؼ من خلالو الحصوؿ على امتياز بذاري أو 
 .14ائتماف دولي أو التزاـ العميل بضمانات فنية أو تقنية أو عدـ التفاوض مع أي مورد أخر 

النهائية للأطراؼ التفاوض في تفستَ  و عليو يتضح أف خطابات النوايا ىي عبارة عن خلاصة ما تضمنتو الدواقف
الأعماؿ التحضتَية للعقد الدراد إبرامو، كما يتضح أف خطابات النية بسثل الدرحلة قبل النهائية للمفاوضات، أي يدثل 
خطوة لضو العقد النهائي ذلك انو يشتمل على رغبة الأطراؼ الدتفاوضة لاتفاؽ لضو جميع الدسائل الدتعلقة بالصفقة التي 

 .15ري الدفاوضات بشأنها، و من ثم يثبت الجدية في السعي لضو إعداد و إبراـ العقد النهائي بذ
ىذا و قد عرفت لزكمة باريس الفرنسية خطاب النية على أنو" خطاب يرمي إلى منح الدؤسسة الدالية بعض 

لنسبة لدصدره التزامات أكثر أو الضمانات حوؿ تنفيذ الالتزاـ الدتعهد بو من طرؼ الغتَ في مواجهتهن و الذي يولد با
أقل حدة حسب النية الدشتًكة للأطراؼ، بحيث يبدأ لررد التزاـ معنوي ليصل إلى مكانة الالتزاـ القانوني، سواء كاف 

 .16لتحقيق نتيجة أو بذؿ عناية 
ي ذلك انو يشتمل و بالتالي فخطاب النوايا يدثل الدرحلة قبل النهائية للمفاوضات، أي يدثل خطوة لضو العقد النهائ

على رغبة الأطراؼ الدتفاوضة لاتفاؽ لضو جميع الدسائل الدتعلقة بالصفقة التي بذري الدفاوضات بشأنها، و من ثم يثبت 
 17الجدية في السعي لضو إعداد و إبراـ العقد النهائي 

 مان:بالمفاوضات عن خطابات النية في مجال الائت ةالمرتبط يةالن باتالفرع الثاني: تميز خطا
إذ أف النموذج الأمثل في ىذا الشأف لصد تلك  ،قد ظهرت دراسات فقهية تدرس لستلف جوانب ىذا الدوضوعل

الدارسات الدتعلقة بالشركات الكبرى أو شركة الأـ التي لذا عدة فروع يريد أحدهما الحصوؿ على قرض من أحد البنوؾ، 
ث الثقة لديو فيما يتعلق بالفرع الدقتًض، غتَ أف صيغة ىذا الخطاب فتقوـ الشركة الأـ بإرساؿ خطاب النوايا إلى البنك لب

 .18و تعدد بحسب الحالات   بزتلف 
في العديد من  الائتمافو على العموـ تتميز خطابات النوايا الدرتبطة بالدفاوضات عن خطابات النية في لراؿ 

 )رابعا(.، و حتي من حيث الزمنثا()ثالو الأطراؼ )ثانيا(و النطاؽ )أولا(النقاط لاسيما من حيث الذدؼ
 من حيث الهدف أولا:

خطابات النوايا في  أماالعقد النهائي،  إبراـإف خطابات النوايا الدرتبة بالدفاوضات السابقة على التعاقد تهدؼ إلى  
 .19لراؿ الائتماف تهدؼ إلى تسهيل منح الائتماف
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 من حيث النطاق ثانيا:
بالدفاوضات لا بذد مكاف لذا إلا في إطار الدفاوضات، في حتُ خطابات النوايا إف خطابا ت النوايا الدرتبطة 

 .20الدستعملة في لراؿ الائتماف فإنها بسد خارج إطار الدفاوضات التي يجتَىا الطرفاف سعيا لإبراـ العقد الدتفاوض بشأنو
 من حيث الأطراف:ثالثا: 

التعاقد لا تصدر إلا من قبل أحد الأطراؼ إلى الطرؼ  إف خطابات النوايا الدرتبطة بالدفاوضات السابقة عن 
أو من قبل الطرفتُ معا، أما خطابات النوايا في لراؿ الائتماف فإنها تصدر من قبل شخص أجنبي عن العقد   الأخر

 .الأصلي و توجو إلى أحد أطراؼ العقد
نية في لراؿ الائتماف يضم ثلاثة كما أف خطاب النية في لراؿ الدفاوضات تضم طرفي التعاقد، في حتُ خطاب ال

 .انح الائتماف الدرسل إليو الخطابأطراؼ و ىم الشركة الأـ الدرسلة الخطاب و الفرع الدستفيد و م
و عليو يتضح أف  الاستعمالات الحديثة لخطاب النوايا أصبحت لا تقتصر على النطاؽ التفاوضي، بل بستد 

ف، فقد شاع استخداـ خطابات النوايا لحصوؿ على القروض البنكية في لتشمل حتى فيما يتعلق بالحصوؿ على الائتما
، إلا أنو لم يعرؼ خطاب النوايا بهذا الدعتٌ في أوروبا إلا حديثا، حيث تأكد 1960المجاؿ الدالي الأمريكي منذ سنة 

 21 1979_03_25ظهور  بصفة خاصة منذ الحكم القضائي الصادر عن لزكمة باريس بتاريخ 
أف خطاب النية يصدر عن الشركة الأـ التي بسلك في الغالب أسهم الفرع لفائدة الغتَ، و على ذلك كما يتضح  

يدكن تعرفو على أنو كل مستند موجو من شركة الأـ إلى الغتَ مانح الائتماف يضمنو صاحبو بقصد طمأنة الغتَ على 
 22الوضع الدالي للشركة الفرع 

 من حيث الزمن:رابعا: 
يا الدرتبطة بالدفاوضات تصدر قبل الدفاوضات أو أثنائها، أما خطابات النوايا الدستعملة في لراؿ إف خطابات النوا

 .23الائتماف فإنها تصدر قبل إبراـ العقد أو أثناءه أو بعده 
 المطلب الثاني: صور خطابات النوايا

دـ إدراؾ الدفهوـ القانوني لدا إف لزرري خطابات النوايا غالبا ما يقعوف فريسة غموض و تناقض، لشا يساىم إلى ع
يستخدمونو من ألفاظ و مصطلحات، و ذلك راجع لكثرة ىذه الخطابات و تنوع صورىا، فقد تكوف خطابات تدعو 

 .الاتفاؽإلى البدء في التفاوض، كما قد تكوف خطابات تدعو إلى 
عوا إلى البدء في الدفاوضات، أما سنقسم ىذا الدطلب إلى فرعتُ، سنبتُ في الفرع الأوؿ الخطابات التي تد و عليو

 .الفرع الثاني سنتحدث فيو عن الخطابات التي تدعوا إلى الاتفاؽ
 الفرع الأول: خطابات البدء في المفاوضات 

قد يتعلق خطاب النية بدعوة الطرؼ الأخر للبدء في الدفاوضات حوؿ موضوع عقد معتُ و أحيانا يسمى ىذا 
الاتفاؽ و بتُ خطاب مذكرة  ا الصدد نشتَ على أنو ىناؾ اختلاؼ بتُ خطاب مذكرةإذ في ىذ ،النوع بدذكرة التفاىم

فإف كاف الأوؿ يتضمن قائمة بأشياء متفق عليها من جانب مصدر الخطاب إلا أف تلك القائمة غتَ ملزمة    تفاىم
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عوا مصدر الخطاب إلى رؤوس موضوعات بدقتضاىا يد أوللطرفتُ، أما الثاني أي خطاب التفاىم فهو يحتوى على نقاط 
 .24حولذا      التفاوض

و على العموـ فهذا النوع من الخطاب يتضمن دعوة لزرره للبدء في الدفاوضات حوؿ العقد الدراد إبرامو مع التأكيد 
ناع على مواصلة التفاوض و الالتزاـ بحسن نية في كل مرحلة، و كذا ما يوجبو الالتزاـ بالأمانة و الشرؼ في العامل و الامت

 .25عن الغش و التدليس سواء عند بداية الدفاوضات أو أثناء ستَىا 
سية الدقتًحة و برديد يو قد يتضمن خطاب النية لزرره في التعاقد حوؿ بعض العناصر كتفاوض بشأف العناصر الرئ

اوض مع أي مورد أخر و  مواعيد الدفاوضات و مكانها و الإلتزمات الدرتبطة بدرحلة التفاوض كالالتزاـ بالسرية و عدـ التف
 .26كيفية تسوية الدنازعات و غتَىا من الأمور الدنظمة للتعاقد 

ىذا و قد يثبتوا الأطراؼ ما توصلوا إليو من اتفاقات مبدئية عن طرؽ خاطبات، ففي في حاؿ انعقادىا تعتبر من 
من الشركة القابضة إلى الدائن أي البنك  العماؿ التحضتَية أو التمهيدية للعقد الدراد إبرامو، فإذا صدرت خطابات النوايا

بغرض الحصوؿ على ائتماف للمدين )فرع الشركة( فهي بذاتها قد تكوف عقدا و قد لا تكوف كذلك،وذلك بالنظر إلى 
 .، إذ أف ىذه الصورة من الخطابات مثلها مثل خطابات التعهد بالوفاء عن الددين27صياغتها و أسلوبها

 الاتفاقاتام الفرع الثاني: خطابات إبر 
قد يتضمن خطاب النية دعوة إلى الطرؼ الأخر لإبراـ اتفاؽ يتعلق بالكيفية التي يجب أف تدار بها عملية 

، كأف يتم وضع إطار لعملية الدفاوضات من الناحية التي تتضمن برديد وقت بدء 28الدفاوضات حوؿ عقد معتُ 
ؼ حوؿ لستلف الجوانب الفنية و الدالية و التنفيذية الدزمع و الدراسات التي سيقوـ بها كل طر    الدفاوضات و مدتها

 .29الارتباط بها 
ىذا و يجوز أف يتضمن ىذا النوع من الخطابات شرطا للمحافظة على سرية الدعلومات التي تتضمنها ىذه 

 .30الدراسات أو التي يتم الكشف عنها في مرحلة التفاوض 
ر، إذ أف ىذا النوع من الخطابات يصدره لزرره بعد أف تكوف الدبدئي الح الاتفاؽو قد يتضمن خطاب النية 

 أفالدفاوضات قد قطعت شوطا كبتَا و تم التوصل إلى أمور و أشياء أساسية ارتضاىا لزرر الخطاب، غتَ أنو نص على 
 subject toففي الغالب لصد ىذا النوع يتضمن عبارة "  ،ذلك غتَ ملزـ للطرفتُ إلا بعد توقيع العقد النهائي

contructe ٍأف الأطراؼ سيكونوف غتَ ملزمتُ"، بحيث ىذه العبارة تعت . 
و عادة ما تستخدـ ىذه العبارة في الدوؿ الآخذة بالقانوف العاـ كالقانوف الإلصليزي و الأمريكي، ىذه العبارة 

و لن يكوف ملزما و لا قابلا  ليست لذا قوة ملزمة، ذلك أف خطاب النية مهما كاف لزددا إلا أنو لا تكوف لو قوة قانونية
للتنفيذ، غتَ أنو إذا استطاع احد الأطراؼ أف يثبت أنو تم التوصل إلى اتفاؽ على العناصر الجوىرية للعقد و أف التوقيع 

و لو لم على وثيقة مكتوبة ليس إلا عنصر إضافي، فسوؼ يعتبر القضاء أف الأطراؼ قد وصلوا إلى اتفاؽ ملزـ قانونا حتى 
 .يع العقد النهائييتم توق
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و الجدير بالذكر انو ىناؾ نوع من الخطابات تنص صراحة على أف الاتفاؽ قد تم التوصل إليو، و لكن بعض 
الشكليات الدتعلقة بالتنفيذ لا تزاؿ عالقة و يجب الاتفاؽ عليها، إذا في مثل ىذه الحالة يصح القوؿ إلى أف الأطراؼ قد 

 .31لكن تنفيذ العقد يعتمد على الصاز بعض الشروط الشكلية توصل والى اتفاؽ ملزـ قانونا، و 
ففي الغالب نكوف أماـ ىذا النوع من الخطابات في لراؿ الدفاوضات حوؿ عقود التكنولوجيا و التنقيب عن 

اخيص الثروات الطبيعية، فقد استقر الفقو على أف التوقيع على العقد و البدء في تنفيذه لا يتم إلا بعد الحصوؿ على التً 
الخاصة باستغلاؿ براءة الاختًاع أو الدعرفة الفنية، و كذا التًاخيص الإدارية لدباشرة النشاط و الدخوؿ في الدواقع أو 

 .32الحصوؿ على تسهيل انتمائي أو قرض من إحدى مؤسسات الائتماف 
املة لزل التعاقد  ىذا قد تكوف الخطابات من الوثائق الدعاصرة للمفاوضات، و ذلك إذا تضمنت تفصيلات الدع

كالاتفاؽ على شرط معتُ أو كما لو اشتملت الخطابات على العناصر الأساسية للعقد الدراد إبرامو كالحصوؿ على موافقة 
 .33جهة حكومية أو لرلس إدارة الشركة الطرؼ في التعاقد 

إذ أنو  و كفالةأاف ، و ىي الخطابات التي تتضمن ضمالاتفاؽطابات التي تدعو إلى و ىناؾ صورة أخرى من الخ
ىذه الصورة من الخطابات مثلها مثل الخطابات السائدة في لراؿ الحصوؿ على القروض البنكية من قبل الشركات 
التجارية، إذ أف الخطاب الأكثر بروزا في ىذا المجاؿ ىو خطاب الثقة، فقد يتضمن ىذا الخطاب إلزاما بعمل بحيث يكوف 

 .34و إما ببذؿ عناية، و ذلك وفقا لصياغة الخطاب و أسلوبوىذه الالتزاـ إما بتحقيق نتيجة 
و في ختاـ ىذا الدبحث يتضح أف خطابات النوايا تتعلق أساسا بدرحلة مفاوضات عقود التجارة الدولية، فهي 

مر يقتضي خطوة لضو إبراـ العقد النهائي، و طالدا أننا نتحدث عن خطاباف النية الدقتًنة بدفوضات التجارة الدولية فإف الأ
 بسيز ىذه الخطابات عن باقي الخطابات الأخرى لاسيما الدتعلقة بالائتماف.

حيث أف خطابات النية الدقتًنة بدفوضات التجارة الدولية تتميز عن خطابات النوايا في لراؿ الائتماف، و ذلك في 
 من قبلنا سلفا. عدة جوانب سواء من حيث الذدؼ أو النطاؽ أو الأطراؼ، و ىذا ما تم التطرؽ إليو 

كما يتضح أيضا من خلاؿ ىذا الدبحث أف خطابات النية الدقتًنة بدفوضات التجارة الدولية لذا العديد من 
الصور، إذ لصد صورتتُ أساسيتتُ قد شمل باقي صور ىذه الخطابات و هما خطابات البدء في الدفاوضات و خطابات 

دعوة إلى التفاوض كما قد تتضمن بعض العناصر كالتفاوض بشأف بعض  إبراـ الاتفاقات، فالصورة الأولى قد تكوف لررد
 العناصر كتحديد مواعيد التفاوض و مكانو.

أما الصورة الثانية من خطابات النية الدقتًنة بدفوضات التجارة الدولية و التي ىي خطابات إبراـ الاتفاقات لصدىا 
 ضات، و كذا الاتفاؽ على الحفاظ على سرية الدعلومات. تتضمن أساسا إبراـ اتفاقات كوضع إطار لعملية الدفاو 

 مة لخطابات النواياالقوة الملز  :المبحث الثاني
بدا أف خطابات النوايا الدرتبطة بالدفاوضات ىي وثيقة تعبر عن نية صاحبها، فإنو من الطبيعي أف تثتَ ىذه الوثيقة 

ة القانونية لخطابات النوايا بزتلف بحسب نوع كل خطاب و القيم، إذ أف العديد من التساؤلات حوؿ قيمتها القانونية
ىذا و ، ، لذلك فقد تكوف لذا قيمة قانونية ملزمة و قد لا تكوف كذلك35صياغتو و العبارات و الألفاظ التي يتضمنها 
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نية لخطاب تعتمد مسألة تكيف خطابات النوايا أساسا على أسلوب صياغتو و بناء ىيكلو، فإشكالية برديد القيمة القانو 
 .اعتباره عقدا إلىالنية تكمن في خلو صياغتو لشا يتعتُ يفيد أف إرادة الأطراؼ تتجو 

و عليو سنقسم ىذا الدبحث إلى مطلبتُ، سنبتُ في الدطلب الأوؿ مدى إلزامية خطابات النوايا، أما الدطلب الثاني 
 .سنتطرؽ فيو إلى أثر صياغة خطابات النوايا على تكيفها القانوني

 لمطلب الأول: مدى إلزامية خطابات النواياا
إف لفظ النية يفيد أمر مستقبلي لم يطرح بعد أو لم يكشف عنو، و ىو لفظ لا يفيد الإلزاـ، إذ الغالب لصد لزرر 
الخطاب يقصد عدـ الالتزاـ بأي شيء لاسيما و أف مقصده ىو رسم الخطوط العامة و وضع الإطار الدبدئي للمفاوضات 

الفقو في ما إذا كانت خطابات النية لذا قوة ملزمة أو أنها ليس لذا  اختلف، حيث 36بسهيدا لإبراـ العقد النهائي  الدستقبلية
 .يمة قانونية و ىناؾ من يرى العكسقوة ملزمةف فهناؾ من يرى أف خطابات النية ليس لذا ق

قو و مفكري القانوف أف خطابات و عليو سنقسم ىذا الدطلب إلى فرعتُ، سنبرىن في الفرع الأوؿ من خلاؿ الف
  .خطابات النوايا لذا قيمة قانونية أفالنوايا ليس لذا قيمة قانونية، أما في الفرع الثاني سنبتُ فيو العكس أي 

 الفرع الأول: خطابات النوايا ليس لها قيمة قانونية:
وة الآخرين للتفاوض على العقد و طالدا أف خطابات النوايا ىي عمل إرادي يهدؼ مصدره في الغالب إلى لررد دع

الدراد إبرامو، فإنها لا تتضمن بداىة العزـ النهائي على التعاقد، لأف مصدر الخطاب لا يعلن عن إرادتو الباتة في ذلك، و 
من ثم يظل الدبدأ العاـ قائما فيما يتعلق بحرية الدفوضات دوف تقيد الأطراؼ بقيود معينة، و بالتالي تظل الإرادة حرة 

 .رض التزاما على مصدر الخطابيقة لا تفطل
و منو فخطاب النية ليس لو أي قيمة قانونية و لا يلزـ صاحبو، بل ىو لررد نينة إلا أف ىذا لا يدنع أف تثار 
الدسؤولية التقصتَية عن الضرر الناجم عن الإخلاؿ بالواجب الأساسي بدراعاة حسن النية في مرحلة الدفاوضات و 

 .وؾ الطبيعي للرجل الدعتادالالضراؼ عن السل
و يثور إشكاؿ برديد القيمة القانونية لخطاب النية إذا كاف ىناؾ غموض في أسلوب صياغة الخطاب، بحيث لا 
يعرؼ معو مدى قوتو الإلزامية، فإذا كانت القاعدة العامة أف أي خطاب يشمل على تعهد يلزـ مصدره بتنفيذه، فإف 

 .نت لو أصلا قيمة قانونية من عدمود يثتَ التساؤؿ فيما إذا كاعبارات الخطاب قد تشتمل على تعه
إف صياغة خطابات النوايا ىي التي تؤدي إلى مدى الإلزاـ من عدمو، و من ثم يظهر مدى الاعتداء بكيفية التعبتَ 

صح عن الإرادة عن إرادة مصدره، لذلك يجب أف تكوف التعبتَ عن الإرادة صريحا لا ضمنيا، فالتعبتَ الصريح ىو الذي يف
بطريقة مباشرة أي ىو التعبتَ الذي لم يقصد بو إلا غرض واحد، أما التعبتَ الضمتٍ ىو الذي ينشئ عن الإرادة بطريقة 

 .37غتَ مباشرة أي بوسيلة يدكن أف يستنبط منها دلالة التعبتَ في ضوء ظروؼ الحاؿ 
صياغتو عدة أمور أهمها الحرص على عدـ  و حتى يبقى خطاب النية خارج دائرة الإلزاـ، فيجب أف تراعى في

استخداـ أي جملة تعبتَية أو لفظ يفيد الإلزاـ لاسيما استعماؿ بعض الدصطلحات مثل يقبل أو يوافق أو يرض، لذلك 
 .الأطراؼ في إبراـ مفاوضات موازيةيحبذ اللجوء إلى ألفاظ أخرى مثل يبدوا و كذا النص على حرية 
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 ة قانونية ملزمة ايا لها قيمالفرع الثاني: خطابات النو 
، بحيث 38قد تعبر خطابات النوايا أحيانا عن اتفاقات نهائية تعقد على ىامش الاتفاؽ على العقد الدتفاوض بشأنو

تدؿ عبارات الخطاب عن إبراـ عقدا فعلا كأف تذكر العبارة التالية" نتشرؼ بإبلاغكم أننا قد علمنا مضموف العقد الدقدـ 
.. و وافقنا على شروطو و أننا نقبل ذلك العرض، مع .إنشاء و توريد و تركيب و بذربة مصنعمنكم بخصوص عقد 

الرجاء بأف يتم إبلاغنا خلاؿ مدة عشرة أياـ بخطاب مسجل بعلم وصوؿ الخطاب موقع و معتمد تاريخو بالرد على قبولنا 
 .39لعرضكم الدشار إليو 

        ، إلا أنها معلقة على شرط أو أكثر كموافقة السلطة الدختصةىذا و توجد خطابات النوايا ما تعتبر فعلا عقدا
أو الحصوؿ على ائتماف بنكي أو ترخيص جمركي، فإذا برقق الشرط أنتج العقد أثاره رجعيا من يوـ توقيع الخطاب الذي 

بعدـ إجراء الدفاوضات  يحتويو، أما إذا لم يتحقق الشرط زاؿ كل أكثر، كما أنو قد تتضمن بعض الخطابات التزاما قطعيا
 .40مع الغتَ خلاؿ مدة لزددة 

و بدا أف خطابات النوايا متنوعة و متعددة، فإنو يصعب القوؿ أف كل خطاب يعد دعوة للدخوؿ في مفاوضات 
    التكيف القانوني لخطابات النوايامستقبلية حوؿ إبراـ عقد معتُ، إذ أف ىذا التنوع و التباين في صيغ الخطاب لو أثر على 

طالدا أف خطاب النوايا ىو تصرؼ إرادي صادر عن لزررىا، فإنها يتًتب عليها أثر معتُ، فالنظاـ القانوني للعقود و 
يقتضي أف تكوف إرادة الأطراؼ حرة مستقلة لاسيما فيما يتعلق بالعقد و ما يضعو الأطراؼ يعد قواعد قانونية تطبيقا 

 .لقاعدة العقد قانوف الدتعاقدين
رادة لزرر الخطاب أو مصدره يدكن أف برسم إشكالية القيمة القانونية للخطاب، بحيث يجوز لدصدر و منو فإ

الخطاب أف ينص صراحة عند صياغة الخطاب على أنو لررد دعوة للتفاوض و ليس عقدا، كما يجوز النص على أف 
طاب قيمة قانونية مثلها مثل ما ىو يتضمن الخطاب مسائل معينة يعتبر بشأنها أنو قد أبرـ عقداف و من ثم يكوف للخ

 .41مقرر للعقود، بحيث يتًتب عليو مسؤولية من يخل بالتزامو الناشئ عن الخطاب 
 أثر صياغة خطابات النوايا على تكيفها القانونيالمطلب الثاني: 

من خلالو   إف صياغة خطابات النية لا تعكس بالضرورة الإرادة التي تضمنتها ىذه الخطابات بالقدر الذي يدكن 
الأثر الدلزـ من عدمو الذي ابذهت إليو ىذه الأختَة )الإرادة( عن طريق ما جسدتو من أوضاع مادية أثناء  استظهار

 .التفاوض أو قبل إبراـ العقد النهائي، ما لم تثبت لذا بعض الشروط التي يدكن عند استجماعها
ىي شروط أساسية لا غناء عنها في استجلاء اثر القوة  :اشتًاط الصياغة القانونية الواضحة، المحددة، الكاملةف

، ووضعها في مكانها الصحيح على النحو الذي قصدتو الإرادة أو الإرادات الدنظمة لذا ،الدلزمة لدستندات قبل التعاقد
 وحتى يرتب الخطاب أثره لابد من توافر الأىلية لدة مصدر الخطاب

يتوقف على طرقة  ، ذلك اف الخطابلقيمة القانونية لخطابات النوايابرديد احيث اختلف الأنظمة القانونية حوؿ 
صياغة الخطاب، لذاؾ يتعتُ أف تتضمن الرسالة برديد واضحا لا لبس فيو للموضوع الدراد الاتفاؽ عليو، و تبعا لصياغة 
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           أي تعهد أصلاالخطاب فقد يكوف الخطاب لررد تعهد أخلاقي لا يرتب القانوف عليو أثرا وذلك راجع لعدـ وجود 
 .أو لغموض أو عدـ الدقة أو استخداـ ألفاظ ليس لذا مفهوـ قانوني معتُ

نفاذ الخطاب في مواجهة الأطراؼ و عليو سنقسم ىذا الدطلب إلى فرعتُ، سنتطرؽ في الفرع الأوؿ إلى شروط 
 ات النية.، أما الفرع الثاني سنبتُ فيو موقف بعض الأنظمة الدقارنة من خطابالدتفاوضة

  شروط نفاذ خطاب النية في مواجهة الأطراف المتفاوضةالفرع الأول: 
إف خطابات النية لا ترتب أثرىا إلا توافرت شروط تتعلق أساسا بصياغتها)أولا(، و لابد أيضا من توافر الأىلية 

 اللازمة التي بدقتضاىا يكوف الخطاب صحيحا)ثانيا(
 أولا: شروط صياغة خطابات النية

يرتب خطاب النية أثره فلابد اف تكوف صياغتو واضحة، كما يجب أف تكوف الصياغة لزدد، و فضلا عن  حتى
 ذلك يشتًط أف تكوف الصياغة كاملة

 :الصياغة الواضحةأن تكون  _72
إف غالبية الفقو يروف لابد أف تكوف صياغة خطاب النية واضحة، بحيث أف ثبوت القوة الدلزمة لخطاب النية أو 

فإف صياغة  الآخرين على وضوح المحرر، فإذا الذدؼ من كتابة أي لزرر ىو توصيل الفكرة إلى لىيعتمد بالدرجة الأو  نفيها
وبطريقة تنقل الدعتٌ الدراد كاملا على  اب حوؿ موضوعو و شروطوالخطاب تهدؼ بصفة خاصة التعبتَ بوضوح عن الخط

أو الوثيقة عن الحلوؿ للخلاؼ المحتمل بتُ تلك الأطراؼ الذي  لضو لا تظهر معو الحاجة إلى البحث خارج ىذا الدستند
 .42قد يثور، فيما لو ابرـ العقد وبدأت خطوات تنفيذه 

كما يرى الفقو أنو لابد من مراعاة تطبيق مبدأين ىامتُ و هما مبدأ سلطاف الإرادة و مبدأ العقد شريعة 
اتفاقهما على النحو الذي يريدانو، و الثاني مؤداه فمؤداه ارتباط الدتعاقدين،فالأوؿ مؤداه حرية أطراؼ التعاقد في تشكيل 

طرفيو بدا وقع الاتفاؽ عليو، ولا يدكن التكهن باف يؤدي ىذا الدبدءاف عملهما، فضلا عن قيامهما أصلا، بدوف أف يتوفر 
بو الدستندات والوثائق الدراد  للوسط الذي يراد إعمالذما وإنتاج آثارهما فيو، الوضوح الكافي لاسيما أف الوسط الذي تسبح

 .43صياغتها ىو وسط )مرحلة( ما قبل التعاقد 
    واضحة إذا استخدمت فيها عبارات غريبة أو كلمات مهجورة غتَ  القانونية لدستندات قبل التعاقد تكوف الصياغة

فغموض الدستند ما قبل التعاقدي وعدـ وضوحو أو ألفاظ مستعارة من لغات أخرى غتَ لغة العقد الأصلي الدراد إبرامو، 
يؤدي إلى تفستَات متعددة، وما يثور من مصاعب جمة عند اللجوء إلى قواعد التفستَ، لغموض الإرادة في مرحلة ما قبل 

 .44التعاقد التي قد لا بذدي نفعا فيها ىذه القواعد للوقوؼ على مقصدىا الحقيقي 
الذي يحظر على الدتعاقدين أو  45ارنة حيث جاء في القانوف الإلصليزيو ىذا ما أكدتو بعض التشريعات الدق

الدوثقتُ القانونيتُ استخداـ اللغة اللاتينية في الإجراءات القانونية عند التفاوض على العقود وإبرامها. إلا أنو تبتُ بعد فتًة 
 .فسها التي شاع استخدامهاباللغة نانو لم يحقق الغرض منو، لذا صدر قانوف آخر يسمح باستخداـ الكلمات 
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التي تلزـ الدتعاقدين لكتابة مستندات قبل التعاقد بدا في ذلك  46من القانوف الفرنسي 01كما جاء في الدادة 
الإعلانات باللغة الفرنسية وفي ضرورة وضوح الوثائق ما قبل التعاقدية في لراؿ التطبيق العملي )ساحة القضاء(، قضت 

التعاقدية  متفوضانه، باف وضوح عبارات التعهدات الشرفية التي قطعها الأطراؼ فيما بينهم أثناء لزكمة باريس في قرار لذا
بإبراـ العقد في اقرب وقت لشكن بعد ابزاذ الإجراءات اللازمة للتنفيذ، يعد أمرا لازما لثبوت القيمة القانونية للاتفاقات 

  .التي تضمنتها من اجل ضماف ذلك
الدصرية في قرار آخر جاء في حيثياتو "...ومن ذلك تبتُ باف صيغة الدستند التعاقدي  حيث  قضت لزكمة النقض

الذي وقعو الطرفاف )الددعي والددعى( قبل إبراـ العقد، كاف من الغموض الذي شابو لشا أدى إلى إسقاطو كدليل على 
 .47الارتباط التعاقدي على لضو إلزامي"

 :الصياغة المحددةأن تكون  _70
 صياغة خطاب النية أف يكوف لزددا، أي أف تكوف الصياغة معبرة عن الدعتٌ الذي قصده مصدر يشتًط في

إذ أف بعض الفقو يروف أنو يجب أف يكوف القائم بالصياغة على دراية تامة بدعتٌ كل كلمة يستخدمها لتؤدي  الخطاب
يقية التي خلعها احد الأطراؼ أو جميعهم الغرض الدطلوب بأعلى درجة من الدقة. على لضو يظهر من خلالو القيمة الحق

 .48على ما تم تنظيمو بينهم في الدرحلة السابقة على التعاقد 
و عليو لا بدّ من برديد معاني الاتصالات والدشاورات الدتبادلة، حيث استقر رأي غالبية الفقو في الصياغة المحددة 

عدـ الإخلاؿ بػ"، "مع مراعاة"، "على سبيل الدثاؿ لا على مدلولذا كأف يقاؿ "ما لم يرد نص على خلاؼ ذلك"، "مع 
 .49الحصر" فاف ورود مثل ىكذا عبارات في متن الدستند ما قبل التعاقدي لا يخل بشرط الصياغة المحددة بل يجسده

" Intentمن القانوف الددني النمساوي على "إف برييد الأثر الدلزـ لخطاب النية " 63حيث جاء في الدادة 
 .النص على ذلك بأسلوب بارز ولزدد يستلزـ التعاقدي

كما اصدر القضاء الفرنسي العديد من القرارات بدناسبة التأكيد على صياغة النية التعاقدية في رسائل النوايا 
ها قانونا، ومن ذلك ما قضت بو لزكمة النقض الفرنسية في احد زامتلا لبس فيها كشرط جوىري لال بصورة لزددة،
اشتماؿ رسائل النوايا التي أرسلها الدرسل إلى الدرسل إليو على العناصر الجوىرية للعلاقة التعاقدية الدراد إبرامها قراراتها، باف 

بينهما، إلا إنها قصرت في أساليب أو طرؽ صياغاتها القانونية عن الدعتٌ الحقيقي، لدا يرومو الدرسل من الدرسل إليو، على 
لقانونية التعاقدية من جانب مصدر رسائل النوايا التعاقدية، أو ردود الدرسل إليو وجو يصعب القوؿ معو بوجود النية ا

برسائل أخرى مقابلة لافتقارىا في أساليب صياغاتها القانونية التي جيئات بها لصفة التحديد والتعيتُ، على وجو يدنع 
 .اللبس عنها ويجردىا من عموميتها

 :الصياغة الكاملةأن تكون  _73
خطاب النية كاملة إذا كانت تعبر على إرادة الأطراؼ تعبتَا حقيقيا إلا أف الواقع لصد بعض الفقو  تكوف صياغة

يروف أف شرط الصياغة الكاملة لدستندات قبل التعاقد، ما ىو إلا شرط نسبي يختلف مداه تبعا للأشكاؿ الدتعددة التي يتم 
الدراحل الدختلفة التي تتخللها دعوات إلى التفاوض،  تنظيم ىذه الدستندات على مقتضاىا، والتي عادة ما تفرضها
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اتفاقات بسهيدية، تقوـ الأطراؼ الساعية إلى التعاقد خلالذا في تنظيم أوضاع مادية في حقبة ما قبل إبراـ   مفاوضات
 .العقد النهائي

بل التعاقد، ىو شرط غتَ أف فريق أخر من الفقو يروف أف شرط الصياغة القانونية الكاملة لدستندات ووثائق ما ق
أساسي لا غتٌ عنو في شتى فتًات مرحلة ما قبل التعاقد، وأياً كانت الأشكاؿ التي يتم تنظيم الدستندات والوثائق ما قبل 
التعاقدية على مقتضاىا. إذ يجب وفقا لذذا الرأي أف تتضمن الصياغة القانونية على كافة العناصر الجوىرية للمستند ما 

د ذاتو، دوف النظر إلى طبيعة ىذه العناصر، وأثرىا بالنسبة إلى العقد النهائي الدنشود. حيث يبقى قبل التعاقدي بح
للمستند ما قبل التعاقدي الكياف الدستقل ػ عند صدوره ػ والقيمة التعاقدية التي يختلف مداىا، وفقا لدا تنتهي إليو الصياغة 

صياغة بعض العناصر واقتطاع العناصر الأخرى من الدستندات قبل القانونية لعبارات وألفاظ مضمونو، وبخلاؼ ذلك أي 
 .50التعاقدية، يثتَ مشاكل جمة، من أهمها ىو النزاع على القوة الدلزمة لذا 

من القانوف الددني الكندي التي جاء في مضمونها: )يجب أف تتضمن الصياغات القانونية  13حيث نصت الدادة 
السابقة على توقيع العقد النهائي، على جميع العناصر كافة الدميزة للارتباط ألاتفاقي الدلزـ  الرسمية وغتَ الرسمية للمستندات

" 
كما جاء في إحدى قرارات لزكمة النقض الفرنسية على أف "جميع البيانات الإلزامية كافة الواردة في العقد 

ح ومقروء" واف يكوف "مكتوبا بأحرؼ لا "ينبغي أف يقوـ في شكل واض :النموذجي الدلحق" مع التحديد أف ىذا العرض
ينص مستند مشروع العقد النموذجي في مستهلو على أف "الاعلامات الكاملة ىدفها  يقل ارتفاعها عن ارتفاع معتُ" و

 .51أف، تشرح لكم ما يجب القياـ بو وكيف سيتم صرؼ التعويض"
قانونية الكاملة، لفتت فيو نظر قضاة و عليو يتضح أف موقف لزكمة النقض الفرنسية من اشتًاط الصياغة ال

الدوضوع إلى بياف العناصر الناقصة في الصياغة القانونية للوثيقة ما قبل التعاقدية، لاعتبار التعبتَ عن الإرادة، ليس إيجابا 
 بالبيع
 على صحة خطاب النية: الأهليةأثر ثانيا: 

ساسا و تبادلي ضمنيا، فإف بالضرورة يرتب أثرا بدا أف خطاب النية ىو مستند ينطوي على عمل إرادي إنفرادي أ
و طالدا أف خطاب النية ىو تصرؼ قانوني و ليس لررد عمل مادي فإنو لابد أف تتوافر في الدفاوض أىلية الأداء  ،52معينا

 53حتى يكوف تصرفو صحيحا
وي ىذه الإرادة على فالواقع أف الشخص لدا يدخل الدفاوضات فإف إرادتو تتجو إلى إحداث أثر قانوني، حيث تنط

نية الالتزاـ و ىي الالتزاـ بالتفاوض بحسن نية و ما يتفرع عنو من إلتزمات، و من ثم وجب أف يكوف ىذا الشخص 
صالحا للقياـ بدلك، فإذا كاف العقد سيقع باطلا لانعداـ أىلية التفاوض أو قابلا للإبطاؿ لنقص أىليتو فلا معتٌ 

 54للتفاوض
اطلا إذا كاف الدفاوض عديم الأىلية أو نقصها، و سواء ىذا أو ذاؾ فإنو يجوز للمفاوض و عليو يكوف التفاوض ب

، إذ أف الأمر لا يقتصر على عديم الأىلية أو 55عديم الأىلية أو ناقصها أف ينسحب من الدفاوضات دوف أية مسؤولية
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من الدفاوضات إذا تبتُ لو أف  ناقصها فقط بل يدتد ليشمل حتى كامل الأىلية، حيث يجوز لذذا الأختَ أف ينسحب
 الدتفاوض الأخر عديم الأىلية

الدتفاوض عليو خارجا عن دائرة  ءو في ىذا الصدد نشتَ أف الاتفاؽ على التفاوض يقع باطلا إذا كاف الشي
لق بالدفاوضات التعامل بطبيعتو أو بحكم القانوف أو إذا كاف سببو لسالفا للنظاـ العاـ و الآداب العاـ، و لدا كاف الأمر يتع

فإف لستلف الدستندات و الوثائق الدتبادلة بتُ الأطراؼ الدتفاوضة و التي منها خطابات النية، فإف الأمر يثتَ مشكلة تنازع 
 56القوانتُ حوؿ القيمة القانونية لتلك الدستندات و التي منها خطاب النية 

اف النزاع ذو طابع دولي لاسيما فيما يتعلق و عليو إذا عرض نزاع على القاضي بخصوص تنفيذ خطاب النية و ك
      ىذا النزاع الدتعلق بخطاب النية في قواعد الإسناد بخصوصبالتجارة الدولية، فإنو يتعتُ على القاضي أف يبحث عن حل 

 57و التي بدقتضاىا يتم برديد القانوف الواجب التطبيق 
 النية  موقف بعض التشريعات المقارنة من خطاباتالثاني:  الفرع

وقد تعتبر ىذه الخطابات عقدا، وذلك إذا تبتُ أف صياغة الخطاب الذدؼ منها إبراـ العقد النهائي أو الإعلاف 
عن الالتزاـ الفعلي بدا تم التفاوض عليو، إذ في ىذه الحالة يعتبر الخطاب عقدا ابتدائيا أو بسهيديا لو قيمة قانونية، حيث 

 .لقيمة القانونية لخطابات النوايااختلفت الأنظمة القانونية بشأف ا
و عليو سنبتُ من خلاؿ ىذه الفرع موقف القانوف الإلصليزي من من خطابات النية)أولا(، كما سنبتُ موقف 
القانوف الأمريكي)ثانيا(، و فضلا عن ذلك سنبتُ موقف القانوف الفرنسي)ثالثا(، ىذا و سنبتُ بالضرورة موقف الدشرع 

 بات)رابعا(.الجزائري من ىذه الخطا
 أولا: موقف القانون الإنجليزي

وفقا للقانوف الإلصليزي فإف خطاب النية لا يعد عقدا، ذالك انو لا يزاؿ في مرحلة الدساومة، و من ثم فليس لو قوة 
رادة مصدره ، و منو فالخطابات النوايا لذا تأثتَ كبتَ في الاعتداء بها تعبتَا عن إ58ملزمة إلا إذا كانت الإرادة صريحة لدصدره

59 
فالقانوف الإلصليزي لا يعرؼ فكرة عقد التفاوض الذي يلزـ أطرافو، و في حالة عدـ تضمن صياغة الخطاب ما 
يدؿ على ابذاه إرادة طرفيو في شاف قوتو الدلزمة، فإف لزاكم القانوف العاـ في الصلتًا بسيل إلى عدـ اعتباره قابلا للتنفيذ، فقد 

لى عدـ الاعتًاؼ بالدسؤولية قبل التعاقدية و كل ما يدور أثناء الدفاوضات و قبل التوصل إلى استقر القضاء الإلصليزي ع
 .60اتفاؽ حقيقي و كل الوثائق و منها خطابات النوايا تكوف خارج دائرة القانوف 

كة ففي إحدى القضايا التي بزلص وقائعها في أف إحدى الشركات الذندسية في الصلتًا قد أرسلت خطابا إلى شر 
أخرى بزبرىا في رغبتها في التعاقد معها و أخطرتها بالبدء في الأعماؿ دوف انتظار، و على إثر خلاؼ بتُ الطرفتُ رفع 
الدر إلى القضاء، حيث قررت المحكمة الدختصة اف الخطاب لم ينشأ أي التزاـ تعاقدي رغم تنفيذ العماؿ من قبل الطرؼ 

 .61الأخر 
 ثانيا:موقف القانون الأميركي:
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يفرؽ القانوف الأمريكي بتُ كل حالة على حدة، بحيث انو يعتد بنية الأطراؼ لاسيما إذا ثبت أنهم قصدوا من 
بررير الخطاب إثبات ما تم التوصل إليو من اتفاقات، إذا أف ىذا يشكل عقدا دوف الحاجة إلى توقيع العقد النهائي، و من 

 .62لو علق مضموف ىذا الخطاب على شرط معتُ  يعتد بالخطاب كوثيقة ملزمة قابلة للتنفيذ حتى و
ذلك أف الأطراؼ توصلا إلى اتفاؽ بخصوص بعض العناصر الجوىرية للعقد الدراد إبرامو، و أف التوقيع على ىذا 
الأختَ ليس سوى تأكيدا لذلك الاتفاؽ، و من ثم يكوف مصدر الخطاب او لزرره ملزما بدا تم الاتفاؽ عليو برت طائلة 

 63.العقدية الدسؤولية
ىذا و يوجد حالة أخرى يعتد بها في الخطاب على انو عقدا، و ىي أف يتًؾ الأمر للقاضي ليقرر وفقا لقاعدة" لا 
يقبل من أحد قولا يتنافى مع سلوكو السابق " إذ أف ىذه القاعدة تتفق مع قوؿ الشرعيتُ " فمن سعى في نقض ما تم 

 .64الأساس قامت مسؤولية التفاوض بحسن نية على يديو فسعيو مردود عليو "، و على ىذا 
و عليو يتضح أف الأصل في القانوف الأمريكي أف رسائل النية ليس لذا أية قوة قانونية ملزمة، غتَ أنو إذا ثبت  

نية الدخوؿ في علاقة تعاقدية بدقتضى ىذه الخطابات، فإف ىذه الأختَة  إلىللقاضي بأف إرادة الأطراؼ الدتفاوضة ابذهت 
 .65وف لذا قوة عقدية ملزمة من مصدرىا، و من ثم ترتيب الدسؤولية العقدية في حالة الإخلاؿ بها تك

و عموما فالقيمة القانونية لخطابات النوايا تتوقف على طريقة صياغتها و الدعلومات و البيانات التي تشتملها، إذ 
    ، وذلك حتى لا تكوف سندا قانونيا لدقتضياتهم بعد يحبذ أف تتضمن ألفاظ صريحة سواء كانت ذات طابع ملزـ أو غتَ ملزـ

 .66ذلك 
 : موقف القانون الفرنسيثالثا

من خلاؿ استقراء نصوص القانوف الفرنسي لصد أف خطابات النوايا ليست لذا القوة الدلزمة أو طابع تعاقدي يدكن 
لك انطلاقا من مبدأ عاـ ىو حرية الدفاوضات، أف يرتب الدسؤولية العقدية بالنسبة لدصدره أو الطرؼ الذي وجو إليو، و ذ

 .67و لكن مع ذلك فإف الدسؤولية تتحقق عن الضرر الناتج عن كل تصرؼ قبل تعاقدي في حالة عدـ إبسامو 
و ىذا ما يحدث عندما  ،يعتبر عقدا فيما تم التعبتَ عنو غتَ أف السائد في القانوف الفرنسي ىو أف أي مستند

ى إثباتو في لزرر و توقيعو ثم يرسل إلى الطرؼ الأخر ليضع ىو الأخر توقيعو بالدوافقة، و من ثم يحرصا طرفي التعاقد عل
فليس ىناؾ ما يدنع الاتفاؽ على بعض الدواضيع الخاصة بالعقد النهائي، فذا حصل ذلك فإف الخطاب يعد عقدا يتًتب 

 .الددنية طالدا كاف الخطاب موقعا عليو الدسؤولية
اؿ فإنو يتعتُ الفحص الدوضوعي لدضموف خطاب النوايا، و كذا البحث عن الإرادة الحقيقة و في جميع الأحو 

 .لدصدر الخطاب وفقا لقواعد
الأصل في القانوف الفرنسي أف خطاب النوايا لا يتًتب علية أية مسؤولية بالنسبة لدصدره أو الطرؼ الأخر و عليو ف

ع الأطراؼ الدتفاوضة من الاتفاؽ على بعض العناصر الخاصة بالعقد الذي وجو إليو الخطاب، غتَ أنو لا يوجد ما يدن
 .68فإذا وقع ىذا النوع من الاتفاؽ كنا بصدد الدسؤولية العقدية عند الإخلاؿ بدا تم الاتفاؽ عليو  النهائي
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وجود عقد فالقضاء الفرنسي لم يتًدد في ترتيب الدسؤولية العقدية كلما ثبت وجود نية لدى الأطراؼ الدتفاوضة في 
مستقبلي أثناء الفتًة السابقة عن التعاقد على العقد النهائي، حيث قررت لزكمة النقض الفرنسية إسباغ القوة الدلزمة على 
لزضر اجتماع تم الاتفاؽ عليو بتُ الأطراؼ الدتفاوضة، بحيث تم تعتُ الدستَ و الحصص، فقررت بأف ىذا المحضر يدؿ 

قد ابذهت إلى تكوين وعد بإنشاء شركة، و اعتبرت بأف رفض إبساـ الإجراءات يعتبر على أف نية الأطراؼ الدتفاوضة 
 بالالتزاـ تعاقدي رغم أف الوثيقة أي لزضر الاجتماع لا يعتبر عقدا.إخلاؿ 

ىذا و قد أثار القضاء الفرنسي أنو يجوز مسائلة مراسل تلك الخطابات تقصتَيا و إلزامو بالتعويض عن الأضرار 
على أساس إدلائو ببيانات غتَ صحيحة التي أوردىا في خطابو و التي تولدت عنها ثقة مشروعة لدى الدرسل  التي سببها

 .69إليو 
 : موقف القانون الجزائري:رابعا

، غتَ أنو الفقو الجزائري 70في القانوف الددني إف الدشرع الجزائري لم ينظم خطابات النوايا بدوجب نصوص قانونية
الدوقع من طرفيو الدثبت للاتفاقات بينهما يعد عقدا يخضع للقواعد العامة الدقررة للعقود لاسيما فيما  اعتبر خطاب النوايا

 .لية في حالة الإخلاؿ يالإلتزاماتيتعلق بالدسؤو 
ىذا و قد استقر اجتهاد المحكمة العليا في الجزائري على أف للقاضي سلطة مطلقة في تفستَ العقود وسائر المحررات 

بالوقائع الدعوى و ظروفها، شريطة ألا يخرج في تفستَه للعبارات التي تضمنتها ىذه المحررات، فإذا أخذ بدعتٌ مستهديا 
غتَ الدعتٌ الذي برملو تلك العبارات فعليو بياف مبررات إعراضو عن الدعاني الأخرى و كيفية استخلاصها، إذ القاضي في 

 71.ىذه الحالة يخضع قضاؤه لرقابة المحكمة العليا
و عموما فالقيمة القانونية لخطابات النوايا تتوقف على طريقة صياغتها و الدعلومات و البيانات التي تشتملها، 

إذ يحبذ أف تتضمن ألفاظ صريحة سواء كانت فصياغة خطاب النية لو أثره في ترتيب الدسؤولية عند الإخلاؿ من عدمو، 
، وذلك حتى لا تكوف سن  72دا قانونيا لدقتضياتهم بعد ذلك ذات طابع ملزـ أو غتَ ملزـ

و في ختاـ ىذا الدبحث يتضح أف خطاب النية يكوف ملزما و يرتب أثر القانوني، و ذلك إذا كانت صياغتو 
و لزددة و كاملة، حيث تكوف صياغة الخطاب واضحة إذا تم التعبر عنو بوضوح، ذلك أف الذدؼ من الخطاب  واضحة 

و بالنتيجة عدـ البحث  بطريقة تنقل الدعتٌ الدراد كامل، ما يتعلق بدضمونو و شروطو وىو التعبتَ عتو بوضوح لاسيما في
 خارج الدستند أي خارج الخطاب

و كما يشتًط أف تكوف الصياغة واضحة، كذلك يشتًط أف تكوف الصياغة لزددة، و لا تكوف صياغة الخطاب 
، و فضلا عن ذلك يشتًط في خطاب النية حتى يرتب لزددة إلا إذا كانت معبرة عن الدعتٌ الذي قصده مصدر الخطاب

تعبتَا حقيقيا على و لا تكوف كذلك إلا إذا كانت ىذه الصياغة تعبر عن إرادة الأطراؼ  ،أثره أف تكوف صياغتو كاملة
 النحو الذي يستجيب و متطلبات الإرادة الحرة 

لخطابات النية، فهناؾ من يروف أف خطابات  ىذا و يتضح أف الأنظمة القانوني قد اختلفت حوؿ القيمة القانونية
النية تعد من قبل العقود و ىناؾ من يروف أف خطابات النية لا ترتقي إلى منزلة العقد، فالقانوف الإلصليزي مثلا يرى أف 
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ر صدم أفليس عقدا ذلك أف الخطاب لا يزاؿ في مرحلة الدساومة، أما القانوف الأمريكي يرى أنو إذا ثبت خطاب النية 
 الخطاب كاف يهدؼ من وراء برريره للخطاب إثبات بعض الإتفاقت، فإف الخطاب في ىذه الحالة يعدا عقدا

أما بالنسبة لدوقفي الدشرعتُ الفرنسي و الجزائري، لصد الأوؿ يعتبر أف خطاباف النية تعد من قبيل العقود و ذلك 
الدشرع الجزائري فلم ينظم خطابات النية بدوجب نصوص قانونية بالنسبة لدا تم التعبتَ عنو في ىذا الخطاب، أما الثاني أي 
بينهما فإنها تعد من قبيل  لاتفاقاتالدوقعة من طرفيو الدثبت  النيةإلا أف بعض شرح القانوف الجزائري يروف أف خطابات 

 العقود بزضع للقواعد العامة التي بركم العقود
 خاتمة 

للعقد الدراد إبرامو في الدستقبل، فمضموف  ةالتحضتَي عماؿالأتعد من من  تبعا لدا تقدـ لطلص بأف خطابات النوايا
على الدسائل الدتعلقة بالصفة التي بذري الدفاوضات بشأنها، ىذا و تتعدد صور خطابات النية  الاتفاؽىذه الخطابات ىو 

 اتفاقاتخطابات تتضمن إبراـ بالنظر إلى صياغتها، فقد تكوف خطابات تدعوا إلى البدء في الدفاوضات، كما قد تكوف 
 .بسهيدية حوؿ العقد لزل التفاوض

إف خطابات النوايا الدقتًنة بدفاوضات التجارة الدولية قد ترتقي إلى منزلة العقد، و من ثم ترتيب الدسؤولية العقدية 
ات ما تم التوصل إليو في حالة الإخلاؿ لاسيما إذا قاـ الدليل بأف الأطراؼ الدتفاوضة قد قصدوا من بررير الخطاب إثب

 .، و لكن إذا ثبت العكس فإف الخطاب لا يرتقي إلا منزلة العقد و لا يتًتب عليو الدسؤولية العقديةاتفاقاتمن 
لقد اختلف التشريعات الدقارنة حوؿ القيمة القانونية لخطابات النوايا في لراؿ مفاوضات عقود التجارة الدولية، 

ت تعد من قبيل العقود و ترتب الدسؤولية الددنية في حالة الإخلاؿ بو، و من بتُ ىذه فهناؾ من يرى بأف ىذه الخطابا
التشريعات لصد القانوف الأمريكي  و الفرنسي، و ىناؾ من يروف أف خطابات النية في لراؿ مفاوضات عقود التجارة 

يزي، بينما الدشرع الجزائري لصده لم ينظم الدولية لا ترتقي إلى منزلة العقد و من بتُ ىذا التشريعات لصد القانوف الإلصل
 ىذه الخطابات بدوجب نصوص قانونية 

و و على العموـ فإف ىذه الخطابات تتوقف على صياغتها فإذا كانت عبارات ىذه الخطابات صريحة و واضحة 
و، أما إذا كانت عبارات تفاقات فإننا نكوف بصدد عقد يتًتب عليو الدسؤولية العقدية في حالة الإخلاؿ باتهدؼ إلى إبراـ 

فإف الخطاب لا يرتقي إلى   اتفاقاتالخطاب غتَ واضحة و لم يثبت بأف الأطراؼ الدتفاوضة قد قصدوا من برريره إبراـ 
  .خلاؿ بولإقدية عند امنزلة و لا يتًتب عليو الدسؤولية الع

يث ىذا البطلاف قد يكوف مطلقا  لابد من توافر الأىلية الكاملة لدى مصدري الخطاب برت طائلة البطلاف، حو 
كما قد يكوف نسبي، و من ثم يجوز للمتفاوض عديم الأىلية أف ينسحب من الدفاوضات دوت ترتيب أية مسؤولية وذلك 

ينسحب من الدفاوضات دوف ترتبي أية مسؤولية  أفلبطلاف اتفاقو على التفاوض، و كذلك يجوز للمتفاوض عديم الأىلية 
 في الدفاوضات  للاستمرارفلا معتٌ  و بالتالي مصدر الخطاب عديم الأىلية أو نقاصها، و ذلك إذا تبتُ لو أف

فإذا ثار نزاع حوؿ خطابات النية الدقتًنة بدفوضات التجارة الدولية، فإنو يتعتُ على القاضي أف يبحث عن الحل 
 في قواعد الإسناد
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تنظيم ىذه الخطابات بدوجب نصوص قانونية واضحة يقوـ الدشرع الجزائري ب أفعلى ذلك نوصي بأنو يحبذ  بناءاو 
الأجنبية التي من شأنها أف تثتَ الكثتَ من النزاعات في الدستقبل  الاستثماراتخاصة أف الجزائر قد فتحت الكثتَ من 

 .لاسيما فيما يتعلق بخطاب النية و مدى قوتو الدلزمة
 قائمة المراجع:

 نصوص قانونية: 
الدتضمن القانوف الددني، الدعدؿ و الدتمم، الجريدة الرسمية العدد  1975 سبتمبر 26الدؤرخ في  58_75لأمر ا (1)

 .2005_06_26الصادرة بتاريخ  44
 1975ديسمبر  31الصادر في القانوف الددني الفرنسي  (2)
 1730سنة القانوف الإلصليزي الصادر  (3)
 بالغة العربية المؤلفات: 
  .1993) تصميم العقد(، القاىرة، مصر، سنة أحمد شرؼ الدين، أصوؿ الصياغة القانونية للعقود (1)
 وف الواجب التطبيق (، دار النهضةاحمد عبد الكريم سلامة، قانوف العقد الدولي )مفاوضات العقود الدولية، القان (2)

 2001_2000سنة  ،الأولىالعربية، القاىرة، مصر، الطبعة 
د في ضوء القانوف الددني الجزائري، دار وائل للنشر، العق إبراـبلحاج العربي، الإطار القانوني لدرحلة السابقة على  (3)

 2010الجزائر، سنة 
 1995دار النهضة العربية للنشر و التوزيع، القاىرة، مصر، سنة حساـ الدين الاىواني، النظرية العامة للالتزامات،  (4)
العربية، القاىرة، مصر، رجب كريم عبد اللاه، التفاوض على العقد، دراسة تأصيلية برليلية  مقارنة، دار النهضة  (5)

 2000سنة 
صالح بن عبد الله بن عطاؼ العوفي، الدبادئ القانونية في صياغة عقود التجارة الدولية، مراكز البحوث و الدراسات  (6)

 1998العامة، الرياض، الدملكة العربية السعودية، سنة 
 2005 ،سنة قافية، مصر،منشورات الصريحة الث ،عبد الفتاح مراد، شرح العقود التجارية والددنية، (7)
و انقضائو  أثارهو مضمونو و  إبرامولزمد حستُ منصور، العقود الدولية ) ماىية العقد الدولي، مفاوضات العقد و  (8)

 1999(، دار الجامعة الجديدة، سنة 
و  مصطفى أحمد عبد الجواد، خطابات النوايا الصادرة عن الغتَ في لراؿ الائتماف ) دراسة في الفقو الإسلامي (9)

القضاء الفرنسي في ضوء الدبادئ العامة للقانوف الفرنسي و الدصري و الكويتي (، دار الفكر الجامعي، 
 2000الإسكندرية، مصر، الطبعة الأولى، سنة 

لزمد حساـ لزمود لطفي، الدسؤولية الددنية في مرحلة التفاوض، دراسة في القانوف الدصري و الفرنسي، سنة  (10)
1995 

 2012لدفاوضات في العقود التجارية الدولية، دار ىومة للنشر و التوزيع، الجزائر، سنة علي أحمد صالح، ا (11)
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